
Abbiamo trent’anni 
di esperienza, 
approfittatene.

MASSIMO BAUDO

amministratore

delegato

Fare sempre meglio quello che conosciamo 
e anche quello che non conosciamo”

L’azienda è nata nel 1987, il progetto originale  
era di fabbricare masselli autobloccanti in 

calcestruzzo per pavimentazioni esterne. 

Ma presto fu chiaro che in Pavesmac c’era uno 
spirito diverso, fatto di competenza, passione 
e voglia di fare sempre meglio: fare sempre 
meglio quello che conoscevamo e anche 
quello che non conoscevamo. In due parole: 
ricerca e innovazione.  

Con questa spinta siamo cresciuti in pochi 
anni, specializzandoci in tutte le principali 
produzioni - per le quali utilizziamo le migliori 
materie prime sul mercato - e proponendo una 
gamma ampia che comprende prodotti unici, 
come il nostro PORFIDBLOC®, e prodotti che 
si distinguono per qualità e prestazioni come 
i masselli della linea Alias Stone, le piastre 
BIG e i blocchi di contenimento KEYSTONE®. 
Completano la gamma le pavimentazioni 
TATTILO che garantiscono la mobilità autonoma 
di ipo/non vedenti negli ambienti pubblici. 
Molti dei nostri prodotti utilizzano tecnologie 
all’avanguardia come Stone Tech e Spin 
Tech - che garantiscono un elevato grado 
di impermeabilità e carrabilità - e Nexus, il 
sistema di distanziatori ad incastro brevettato 
in Europa.

A sostegno di tutto questo, investimenti e 
ancora investimenti, per avere gli impianti di 
produzione e lavorazione oggi più avanzati, 
assicurandoci eccellenza di prodotto e 
sicurezza per tutti i nostri collaboratori.

E poi ci sono loro, i posatori a�liati all’azienda. 
Professionisti qualificati per tutte le tipologie 
di cantiere, dei veri maestri che garantiscono 
la posa in opera a regola d’arte di tutti i nostri 
prodotti, dovunque siano richiesti. 
Non potremmo lavorare diversamente. 

Lo spirito innovativo delle origini ha contagiato 
tutti da subito, favorendo un apprendimento 
continuo e l’applicazione di conoscenze e 
know-how sempre nuovi, gli studi tecnici e 
universitari, il confronto e la collaborazione 
con realtà dello stesso settore.

Il mercato poi fa i suoi ragionamenti: 
valuta l’a�dabilità, la cortesia, l’attenzione 
al cliente, la puntualità, l’e�cienza e la 
trasparenza e ne trae conclusioni positive, 
che ci spingono a fare sempre meglio quello 
che già conosciamo e anche quello che non 
conosciamo. 



Scegliete, 
chiedete,
la soluzione 
si trova 
sempre
Si può fare quasi tutto. Se avete un’idea 

venite a parlarne con noi e capiremo 
insieme come realizzarla, perché la vera 
prima pietra di ogni progetto è proprio il 
confronto. La seconda è l’esperienza, la 
terza una gamma completa di soluzioni 
per ogni esigenza. 
Tutto il resto viene di conseguenza, come 
scoprire un preventivo competitivo o che 
esiste una nuova tecnica perfetta per 
quello che avete in mente. 
Noi siamo qui, venite a trovarci.

Il fascino del naturale 
senza i difetti del naturale

Il sistema di pavimentazione 
di grande formato

BIG

Pavimentazioni per ipovedenti
TATTILO



PORFIDBLOC®

PIETRE NATURALI ARREDO URBANO

Il cubetto di pietra ricostruita

E MURI DI CONTENIMENTO
KEYSTONE® 



La posa è il momento 
più delicato. Vi chiamiamo noi 
a lavoro concluso.
La posa è senz’altro il momento più delicato di un progetto, dove si concentra 

molta della sapienza artigiana necessaria a chi e#ettua la posa. 

Infatti nella maggior parte dei casi è necessario eseguirla a mano, perché altri-
menti certe eleganti geometrie o certi accostamenti di colore non avrebbero 
tutta l’attenzione necessaria. 
È certamente uno dei nostri punti di forza, perché sin dalle origini possiamo con-
tare su veri maestri posatori, che garantiscono la perfetta posa in opera a regola 
d’arte di tutti i nostri prodotti.

Quando diciamo prodotto non intendiamo solo i materiali, come per esempio i 
masselli autobloccanti ma l’intero progetto, fino al risultato finale che sarà sotto 
gli occhi, e sotto i passi, di tutti.

Nella posa si concentra la sapienza 
artigiana del nostro mestiere

GIUSEPPE BAUDO

amministratore delegato
e responsabile di cantiere

Un prodotto Pavesmac può essere pensato come le due facce di una moneta, 
l’una non può esistere senza l’altra.

C’è la “faccia” che riguarda il cliente: forniamo consigli estetici e funzionali per in-
dirizzarlo al prodotto più indicato per le sue esigenze e lo assistiamo da un punto 
di vista tecnico sulla preparazione e la predisposizione del sottofondo di posa, 
oltre naturalmente all’assistenza durante la posa e all’assistenza post-realizza-
zione.

E poi c’è la “faccia” che riguarda il nostro modo di lavorare. Sono le regole dettate 
ai posatori, ma anche il controllo diretto durante l’esecuzione dei lavori, i sopral-
luoghi, una professionalità completa in grado di appoggiare richieste e risolve-
re eventuali criticità, fino all’assistenza post-cantiere eseguita in prima persona 
dall’Amministrazione aziendale e dal reparto tecnico competente.

Per noi che ci teniamo la buona riuscita del lavoro è importante, 
ma il cliente soddisfatto a 360° lo è ancora di più.



La pavimentazione in masselli si definisce autobloccante perché permette 
di realizzare in opera un sistema di elementi in calcestruzzo, posati a secco 
su letto di sabbia e sigillati a secco con sabbia fine asciutta o sabbia 
polimerica, in grado di sviluppare un’e�cace distribuzione dei carichi 
superficiali attraverso il piano di appoggio e l’attrito generato nei giunti. 

Tra tutti i prodotti disponibili sul mercato, i masselli autobloccanti hanno 
la capacità di adattarsi senza problemi a molteplici aree d’intervento 
conservando la convenienza economica e prestazionale. 
Oggi il loro impiego è sinonimo di durabilità, design, economicità 
ed eco compatibilità. 

Qui il loro utilizzo riscontra maggiore durabilità rispetto ad altri prodotti 
e permette di ridurre l’impatto ambientale, grazie all’aspetto estetico 
e alla permeabilità della superficie, dove richiesta. 

Per la durata e la minore necessità di manutenzione i masselli autobloccanti 
sono particolarmente indicati nelle realizzazioni di strade o aree soggette 
a tra�co. Importante anche l’aspetto ambientale, perché generando 
un riscaldamento molto inferiore rispetto ad altri tipi di pavimentazione, 
contribuiscono al risparmio energetico e, di conseguenza, a diminuire 
l’e#etto serra. 

In questo ambito oggi è possibile progettare masselli autobloccanti che 
si armonizzano perfettamente con il patrimonio edilizio storico,  grazie 
alla gamma di modelli adatti all’inserimento in ambienti storici, alle soluzioni 
estetiche disponibili, agli impianti moderni e alle tecniche utilizzate 
che permettono trattamenti che simulano anche l’invecchiamento naturale. 
La competitività del prodotto qui è decisamente premiante.

In caso di masselli a elevato spessore e/o dimensione, utilizziamo le pinze 
meccaniche/pavimentatrici, in grado di prelevare un intero piano di masselli 
dall’imballo e di porlo in opera con l’assistenza di un operatore. 
Nei casi più “delicati”, usiamo il sollevamento a depressione con speciali 
ventose (vacuum), che permette di alzare sia singoli elementi che l’intero 
piano di posa. 

Pavesmac si è dotata di un sistema di qualità altamente prestazionale 
e dalle performance eccellenti che permette di produrre materiali di alto 
livello estetico e qualitativo, in grado di rispettare, ottenere e superare 
le certificazioni CE del settore. 
Questo prestigioso impegno nella qualità sta permettendo ai masselli 
di avere un incremento costante nel mercato Italiano e di espandersi anche 
sui mercati esteri. 

MASSELLI 
AUTOBLOCCANTI

CONVENIENZA
E VERSATILITÁ 

GRANDI 
SUPERFICI

AREE URBANE

RISTRUTTURAZIONI

TECNOLOGIE 
DI CANTIERE

SISTEMA 
DI QUALITÀ



PAOLO DEMICHELIS

responsabile vendite

Negli anni c’è stato sicuramente un passaparola. 
Dall’architetto all’assessore che sostiene la necessità di 

una zona pedonale, dal cittadino che vuole rinnovare la corte 
della sua cascina d’epoca fino al responsabile tecnico della 
viabilità di una cittadina. Il passa parola ha di#uso il racconto 
di esperienze che ci fanno buona pubblicità.

Per esempio che scegliere Pavesmac significa avere un unico 
interlocutore, il preventivo gratuito e soprattutto un servizio 
“chiavi in mano”, comprensivo di preparazione del sottofon-
do, fornitura del materiale e posa in opera. 

Il passa parola ha diffuso il racconto di 
esperienze che ci fanno buona pubblicità.

Ora che il lavoro è finito
toglieteci una curiosità:
Perchè proprio noi?



Un servizio chiavi in mano che al termine dei lavori 
diventa sinonimo di pavimentazione “misurata in 

opera” senza sorprese di nessun genere perché tagli, 
sfridi e pulizie di cantiere sono sempre a carico nostro.
Sappiamo che per molti clienti anche la gamma è stata 
un’ottima ragione per scegliere Pavesmac. 
Hanno trovato i nostri prodotti belli esteticamente, in-
novativi e più resistenti perché realizzati con tecnolo-
gie all’avanguardia. 

Alcuni hanno imparato a conoscerli durante le riunio-
ni e in cantiere, e così citano Porfidbloc®, Alias Stone, 
Opus, i masselli, le piastre, le pietre naturali, i cordoli e 
anche l’arredo urbano. Si lavora ma si fa anche cultura 
della qualità. Per noi di Pavesmac è un fiore all’occhiel-
lo che rinnoviamo ogni giorno con serietà, trasparenza 
e la qualità di un prodotto realizzato a regola d’arte. 

ECCO ALCUNI “PERCHÉ”, 
VENITE A TROVARCI 
E LI APPROFONDIREMO INSIEME

1. Azienda leader nel settore

2. Prodotti innovativi, di alto livello estetico, 
con alte prestazioni, di alta qualità, certificati

3. Finiture all’avanguardia, continui studi 
per nuovi colori, nuove texture superficiali, 
nuove tecnologie da applicare

4. Lavorazioni superficiali ottenute con im-
pianti di ultima generazione, tecnicamente e 
meccanicamente collocati ai primi posti nelle 
liste dei sistemi di produzione del mercato 
nazionale e internazionale

5. Prodotti brevettati e protetti

6. Applicazione di esperienza e Know-how

7. Certificazioni e studi universitari

8. Collaborazione con realtà dello stesso 
settore per confrontarsi e condividere espe-
rienze e conoscenze



Il lavoro ben fatto lascia la sensazione di aver fatto 
le scelte giuste, speso bene il budget disponibile 

e contribuito a migliorare il luogo in cui si vive. 
Di un lavoro con queste caratteristiche i clienti par-
lano sempre bene.  

Noi facciamo pubblicità alla nostra azienda, ma 
quella che ci fanno loro è altrettanto importante, 
forse anche di più.

È proprio vero, 
il lavoro 
ben fatto mette 
tutti d’accordo

Vivo nelle vicinanze di Peveragno e conosco Pavesmac 

da trent’anni, da queste parti è sinonimo di garanzia. 

Quando abbiamo avuto bisogno dei loro prodotti per 

rifare la pavimentazione del cortile di casa ci siamo 

trovati molto bene. 

Abbiamo scelto la pavimentazione Aurelia e siamo 

molto soddisfatti del risultato. La qualità del servizio 

è stata eccellente: puntuali nelle consegne, ordinati 

nei lavori e sempre disponibili ad assisterti. 

Se in futuro avremo ancora bisogno, contatteremo 

nuovamente loro.

La base del mio modo di fare architettura è la continua 

ricerca, ma non sono molte le realtà disposte a speri-

mentare nuovi prodotti e nuovi design. 

È così che ho conosciuto Pavesmac. L’azienda è sempre 

disponibile a seguire l’evoluzione dei miei progetti: 

dai cambiamenti richiesti da me o dai clienti, all’estetica 

che a volte va oltre il convenzionale, mentre in altri casi 

richiama fortemente l’antico. In tutto questo si vede 

la capacità aziendale di adattarsi a nuove circostanze, 

spesso ben oltre la logica di mercato. 

Con Pavesmac non solo si nota la differenza del prodot-

to rispetto a quello della concorrenza, ma si lavora an-

che tutti insieme per una edilizia diversa, per il futuro.

ROBERTA CHIOLA
Privato / Borgo San Dalmazzo (CN)

GIANNI ARNAUDO
Architetto / Cuneo


